BASES TECNICAS DE LICITACION

*Propuesta y manejo de bosque nativo para diferentes

alternativas de comercializacion de la madera®

1D 30485696

1 Desarrollo de la propuesta

1.1  Introducciéon

El sector forestal y madereto de la Region de Los Rios constituye un eje priotitario v
estratégico para el desarrollo de la zona, en donde aproximadamente un millén de hectireas
(60% de la supetficie regional) corresponde a bosques nativo y plantaciones forestales. La
opinion generalizada sobre el uso actual de los bosques nativos en la regién es que dista mucho
del potencial, con un bajo stock, de baja calidad, degradados y siempre susceptibles a la

sustitucion pOr Otros usos.

El manejo forestal en plantaciones estd definido por el mercado y la demanda por productos,

concitan mayor interés son aquellas del género Nothofagus como coihue, roble y rauli,
principalmente por sus tasas de crecimiento y el valor de su madera. Estas tres especies poseen
un alto potencial productivo entre los recursos boscosos nativos y particularmente en rauli se
han concentrado un mayor niimero de investigaciones, las que incluyen manejo de renovales,
ensayos de viverizacion y hasta establecimiento de plantaciones en condiciones puras y mixtas.
Es asi como el nuevo conocimiento en torno a la productividad que pueden alcanzar las
especies nativas con alta tecnologia silvicola ha sido notable, siendo en algunos casos similares

al reportado para plantaciones de Pinus radiata en sus primeros afios de crecimiento.

Sin embargo las actuales estructuras que presenta cl bosque nativo a nivel nacional y regional,
se presentan en trozas de diametros y largos menores en rectitud (trozas cortas y delgadas),
dificultando la orientacion de estas maderas para productos de mayor valor, especificamente
para el segmento del aserrio u obtencion de chapas, siendo utilizados principalmente para usos

energetico con baja agregacion de valor, por lo tanto hoy la apuesta estd centrada en aumentar



la eficiencia de la industria forestal, mediante la obtencién de productos a pattir de la
valotizacién econdmica y utilizacién de maderas delgadas y de pequeflas dimensiones

provenientes de renovales y plantaciones de las especies roble, rauli y coihue.

Por lo anterior, este bosque nativo asociado a roble, rauli y coihue, presenta una gran
oportunidad, constituyendo un potencial para diversificar la produccién regional, debido a que
estas formaciones exhiben grandes similitudes con las plantaciones, que se traducen en: a)
crecimientos supetiores a otros tipos de formaciones nativas; b) menor complejidad en las
actividades de cosecha; c) homogeneidad del recurso en cuanto a diametros, calidades, entre
otras variables de interés, generando nuevas oportunidades de negocio, en las actuales cadenas
de valor en el segmento del aserrio y otros, otorgando mayor dinamismo 2 las economias
locales de los sectores rurales, incluyendo vatiables como generacién de empleos, empresas de
servicio asociadas, valor agregado, inversiones de nuevas unidades, valorizacién de los bosques
nativos de pequerios y medianos propietatios, como recuperacion de bosques degradados en la
regién. Hn este sentido se hace necesario generar un modelo de clasificacién para la
comercializacion de madera en trozas de didmetros y largos menotes de estas especies, que

permitan buscar alternativas de comercializacién evaluada en términos de compradores y

oferentes, que podrfa en su adopcion mejorar la rentabilidad de los productos de estos
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I afio 2011 la superficie cubierta de Bosques representa el 22% del tertitorio nacional con
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-~ 16,7 millones de hectireas, de las cuales 2,4 millones de hectireas corresponden a plantaciones
de cspecies exdticas de rapido crecimiento de los geéneros Eucaliptus y Pinus, v 13,6 millones
de hectareas corresponden a bosque nativo dentro del cual el tipo forestal roble-rauli-cothue

destaca con aproximadamente 1,5 millones de hectireas.

La industria forestal representa el 2,6% del producto interno bruto (PIB) y constituye una de
las actividades mds importantes de la economia después de la mineria, y sin duda alguna
contribuye al crecimiento econdmico del pais, sin embargo, el crecimiento econdmico del

sector forestal no ha sido equitativo ni sustentable.

Actualmente las plantaciones forestales de especies exdticas sustentan una econoinia centrada
en las exportaciones y basada principalmente en la produccién de fibra para celulosa y papel.
La cclulosa es el producto mas exportado y representa en torno al 47% de todas las
exportaciones de productos forestales, y el bosque nativo, aun cuando constituye un
importante recurso renovable, ha tenido una escasa participacién en el desarrollo del sector

forestal productivo. Sin embargo es un importante recurso de madera para lefia y como



abastecimiento para pequefias y medianas industrias, entre las que se cuentan las exportadoras
de astillas. Sin embatgo los bosques nativos y las plantaciones forestales bien manejados son
tecursos renovables que proveen diversos productos forestales y energia, ademés de cumplir
importantes funciones, tales como regulacién de caudales, mejoramiento de Ia calidad de agua,
proteccion de suclos, refugio de biodiversidad, paisajes diversos de gran calidad escénica,
fuente de alimento, recreacién e identidad cultural. Todas estas caracteristicas lo posicionan

como un recutso natural estratégico para la seguridad nacional y el bienestar de la poblacion.

Siendo la madera aserrada ¢l producto mas importante de la actividad comercial del bosque
nativo y tal vez la con mayor proyeccién econdmica, resulta imprescindible disponer de un
mstrumento como son las normas de clasificacién de calidad de madera, en orden a facilitar su
comercio, donde la estandarizacion de productos es la clave. Por esto, desde hace décadas se
hacen grandes esfuerzos por normar este producto natutal tan heterogéneo, donde los criterios

bisicos a considerar son aspecto, resistencia, rendimiento y durabilidad.

En rigor, ¢l criterio que se utiliza depende del usuario de la madera, es decit, del uso que se le
va a dar. Un mueblista desea que no estén presentes ciertos defectos visuales en la cara que se

vera de la pieza maderera. Un constructor esta interesado en aquellos defectos que tienen
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‘importancia para el uso estructural de la madera, su resistencia a los esfuerzos a que serd

esor o
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Jundico  §sometida. Desde cl punto de vista comercial, un aserradero esti interesado en el rendimiento

-en piezas de cara limpia que puede obtener de una basa de madera aserrada. También
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dependiendo del uso, las maderas se clasifican segin su durabilidad. Lo importante es que la
clasificacién determina directamente o indirectamente el precio que se obtendré de la madera y
con ello el rendimiento que se pueda obtener de un bosque. La impottancia de la madeta
aserrada queda patente en la abundancia de normas dictadas pata su clasificacién. Sin embargo,
este exceso de prescripciones en el caso chileno, mas que facilitar €l cometcio, ha provocado
en el ambito forestal muchas confusiones siendo imposible hoy dia hablar un lenguaje comun

en esta materia.

Si en Chile existieran clases de trozos por asignacion de puntaje, se pagaria mas pot mejores y
obviamente menos por los peores. Como en el proceso de trozado es posible cortar Ias partes
mas defectuosas para la obtencidén de trozos de mayor calidad, se podtia maximizar el valor de
estos productos, seleccionando los arboles en pie y trozdndolos adecuadamente, de manera de
excluir los defectos que reducen su valot, es decir, apuntando a obtener madera de la mejor

clase de calidad posible.

Esta rigidez de clasificacion que define estandares de didmetro y largo, provoca pérdidas

importantes de trozos de buena calidad que deben ser abandonados en el bosque por no



alcanzar esta longitud fija, de tal forma que si la demanda por productos madereros fuera mas
flexible, se aprovecharia bastante méis madera. Casi siempre el tltimo trozo de didmetro
utilizable de un arbol no alcanza el largo v es abandonado o convertido en astillas, sin importar

el hecho de ser sano, pudiendo este bajo otras reglas , ser un producto con mercado.

No obstante, la maduracion del mercado de maderas nativas ha favorecido la aceptacion de
maderas mas cortas. De hecho en clertas especles usadas en muebleria esto asi ocurre, como
pot ejemplo con el alerce o lenga. También la escasez de madera nativa en el mercado, debiera
favorecer la flexibilizacién de los largos. Sin embargo, ante la imposibilidad de obtener madera
nativa con regularidad y adecuadamente clasificada, la demanda ha decidido volver sus ojos a
los sustitutos, por ejemplo, la madera de pino en el caso de la construccién, los tableros

enchapados en ¢l caso del mueble, etc.

El presente Proyecto consiste en catactetizar la oferta y demanda de maderas de roble, rauli y
coigiic de menores didmettos y longitudes, analizando las alternativas de usos competitivos de
nuevos productos, definir los nuevos procesos para producitlo y gestionar con la PYME

forestal acciones de mmplementacién de negoclos.

1.3 Propésitos de la licitacion

presente documento corresponde al flamado a licitacion “Propuesta v manejo de bosque

ivo para diferentes alternativas de comercializacion de la madera”. Fsta licitacién tiene

mercado para la oferta de productos.

Para ello, las ofertas presentadas deberin basarse en los objetivos propuestos en las presentes
bases técnicas de kicitacidn, asegurando con ello un completo y apropiado analisis, desarrollo y
ejecucton del proyecto. Ante esto, se invita a los postulantes de la licitacién a reflexionar en

estos objetivos y fundamentar sus iniciativas.

2 Objetivos

2.1  Ohbjetivo General

Realizar un analisis de mercado que permita disefiar una propuesta de clasificacidn de trozas de

diametros y largos menores de roble, rauli y coihue.
2.2 Objetivos Especificos

a.  Caracterizar la oferta de trozas de diametros y latgos menores de roble, rauli y cothue.



Identificar el(los) producto(s), mercado(s) y tecnologia(s) asociadas.

Desarrollar una propuesta de clasificacion de trozas de didmetros y largos menores de

roble, rauli y coihue que permita adecuar la oferta v/s demanda.

Desarrollar un modelo de transferencia, innovacién y negocio, asi como fomentar la

instalacion de capacidades en los estudiantes, empresarios y docentes que participen de la

iniciativa.

Elaborar una propuesta técnico-econémica v de inversion para el desarrollo de nuevos

productos.

3 Productos

Se espera que el desarrollo de la propuesta v trabajo metodolégico, se realice sobre la base de

cxperiencias reales de manejo de bosque nativo asociado a roble, rauli y cothue en Ia regién de

Los Rios, asi como también a empresas asociadas a los procesos de transformacion primaria y

secundaria de la madera.
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3.2

Caracterizacion de la oferta de trozos de didmetros y largos menores de roble,

rauli y coigiie.

Estimacion de oferta bruta: Esta debe incluir maderas cortas y delgadas de roble,
rauli y coigiie, provenientes de plantaciones y renovales con manejo y sin manejo, de
tal forma de comparar: edad, especie, propietatio, localizacién propiedades fisico
mecanicas, volumen, dimensiones, forma y sanidad. Esta informacion debe ser
capturada de fuentes secundarias y validada con fuentes primatias. El objetivo es
determinar de la oferta y demanda actual (volumen v caracteristicas) de la madera.

Estimacion del costo de transporte bruto: Una importante consideracidn técnica y
econdmica para la evaluacion de las opciones que permitan la conversion de la
madera, es el costo de transporte del matetial a una planta de proceso. La estimacion
debe ser realizada mediante sisternas geograficos con algotitmos de optimizacion, lo
cual debe ser validado y discutido con compaifiias de camioneros contratistas,
madereros, vendedores de equipos en Chile y en otras areas. El resultado final es Ia
identificacion de macrozonas regionales con potencial de ofetta, los cuales seran los

polos de desarrollo futuro.

Identificacion de (los) producto(s), mercado(s) y tecnologia(s) asociadas.

a.

Evaluacion de los productos existentes, industtias y tecnologias de la region



Se debe realizar un analisis a partir de la industria primaria y los principales
aserraderos de la region, arquitectos, mueblistas y empresas constructoras para
determinar cual es la tecnologia que esti siendo utilizada y las posibilidades de

adaptacton de éstas para el uso de maderas delgadas y cortas.

Para el analisis se debe evaluar el nivel de interés en las nuevas tecnologfas u
opciones de procesamiento. La informacién minima requerida es:

- Volumen de produccién de plantas procesadoras (m’ x mes x afio)

- Especie y grado de utilizacién (p.ej: volumen neto comercial) de madera.

- Tamano medio y minimo de la madera procesada.

- Nivel de optimizacién y de automatizacién

- Propietario y manejo

- Nivel de interés en utilizar maderas cortas y delgadas

b. Mercado y opciones de procesamiento para maderas cortas y delgadas

Se deberd realizar una evaluacién de alto nivel de varios mercados para productos
obtenidos a partir de maderas cortas y delgadas. Basado en la oferta del material, la
evaluacion de la tecnologia y el juicio del consultor, se deberd preparar una ficha

sobre el mercado potencial de algunos productos seleccionados.

Identificacién de opciones tecnoldgicas de pequena escala para procesar el material

bruto en productos utilizables, considerando una tecnologia de bajo costo,
innovadora y razonable para ser utilizada en la Regién de Los Rios. La experiencia

del consultor debera identificar la tecnologia apropiada.

d.  Desarrollo de una base de datos sobre opciones de proceso para el usuario final,
informacién que deberd incluir precio de venta de los equipos; capacidad de
produccion basica (productos por hora); principales vendedores de maquinarias y

costos operacionales

3.3 Propuesta de clasificacién de trozas de diametros y latggos menores de roble, rauli

y coihue,

A partir de los resultados obtenidos en 3.1 v 3.2, se debe generar una propuesta de
norma de calidad y clasificacién para maderas cottas y delgadas, la cual debe involucrar
los defectos y cémo estos determinan diferentes calidades en diferentes piezas de

madera, incluso sectores dentro de una misma pieza.



De lo anterior se identifican seis etapas claves para la definicién de una norma

(anteproyecto) de clasificacién de calidad para la madera:

- Definicidn de los defectos.

- Definicion de un método de medicion de esos defectos.

- Determinacion de clases de calidad que considere los defectos.

- Elaboracion de una norma de clasificacién por calidad.

- Validacién de Iz norma (comprobacién prictica de su uso en el comercio).

- Difusién y capacitacién en la aplicacién de la norma.

34 Modelo de transferencia, innovacién y negocio: Propuesta técnico-econdmica y

de inversién para el desarrolio de nuevos productos.

a. Proponer un modelo de negocio a base del material existente, del mercado v la
cvaloacion de la tecnologia, el consultor seleccionari la opeién mis promisoria para
desarrollar un modelo de negocio para esta alternativa. El modelo debe incluir

material bruto requerido (tipo, valor y costo); capital y costo de operacién; precio de

B g venta del producto, parimetros operacionales, retorno financieros
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fiegocios recomendadas en una empresa actual. Las opciones que seran exploradas

;,%% \e"ﬁ‘;’; mcluyen: expansion de negocios existentes, nuevos negocios, joint venture con

e "‘j_f// socios naclonales o internacionales, alianzas estratégicas (por ejemplo grandes
clientes, vendedores de equipos).

c. Elaborar una propuesta de desarrollo para buscar potenciales fuentes de

financiamiento segun las oportunidades de negocio. Fl documento debe incluir

descripcién general del negocio, inversion de capital requerido, retorno z Ia

inversion proyectada, factores de riesgos

4 Metodologia a utilizar

El oferente que se adjudique el estudio PROPUESTA Y MANEJO DE BOSQUE
NATIVO PARA DIFERENTES ALTERNATIVAS DE COMERCIALIZACION DE
LA MADERA, debera presentar la metodologia que utilizard para el desarrollo del mismo y
los alcances especificos de los productos, para ser aplicado en la Regiéon de Los Rios,
metodologia que podri ser ajustada en una reunidn previa de planificacién con la contraparte

técnica designada para el teferido estudio.

La propuesta debe contemplar la transferencia de conocimientos a través de visitas del ofetente
favorecido y consultas en periodo de la ejecucion del proyecto, ademas de a lo menos una

presentacion por etapa a la contrapatte téenica de La Corporacion.



La metodologia especifica presentada como parte de la oferta técnica, deberi ser reflejo de la
expetiencia total o parcial de trabajo del equipo oferente en la materia, junto con el estudio y
andlisis de aplicaciones de metodologias similares a nivel nacional e internacional. Especial

relevancia tendra la adaptacién que pueda tener al caso local.
5 Cartografia y mapas tematicos
5.1 Sistema de referencia Geodésico

El Sistema de Referencia Geodésico a utilizar pata representat cartograficamente la Regién de
Los Rios es SIRGAS-CHILE (Sistema de Referencia Geocéntrico para las Américas — Chile).
l.os parametros simplificados que definen el Sistema de Referencia SIRGAS — CHILE son:

a. Sistema de Referencia SIRGAS

b. Marco de Referencia ITRF 2000

c. Tipo de Datum Geocéntrico
Elipsoide GRS-80
Epoca de Ajuste 2002.0

Fuente: IGM, 2008

=zAunque el elipsoide de referencia utilizado por SIRGAS es el GRS-80 y no el WGS-84
\-\ ' Sutlizado por los GNSS (Global Navigation Satellite System), para efectos de representacion
W‘q_-.. o

\ o * 7 . . . . .. .
“::i ot e E’\ﬂ‘y cartografica no presenta mngun conflicto de posicionamiento.
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5.2 Proyeccion cartografica

La proyeccion cartografica que se debe utilizar es la Universal Transversal de Mercator {UTM),
con husos 185 o 195 segin corresponda. Sin embargo para efectos de representacion de Ia
totalidad de la Region de los Rios, se sugiere el huso 18 (EPSG: 32718).

Toda informacidn territorial {capas) debe set entregada en formato Shape con su respectiva
base de datos y sistema de proyeccion (pij) v otros medios digitales de planos o mapas en

formato jpg png o bmp.

Se espera la presentacion de una cartografia general regional escala 1:50.000 asi como la

presentacion de cartografias tematicas especificas en escala 1:10.000.
6 Informe final

El Informe final debera compilar la informacion sistematizada de todos los informes de avance
y sus respectivos productos solicitados. Este material debe ser entregado en formato digital a
través de dos CD o DVD y en forma escrita a través de 4 ejemplares, en formato hot-melt,
tapa papel couché de 200 a 250 gr/m’, debidamente disefiados segn la instruccion que dard el

mandante.



/| industrial en maderas productos y procesos forestales.

7 Oferentes

Podran participar en esta licitacion personas juridicas con o sin fines de lucro, nacionales o
extranjeras, con domicilio en Chile, experiencia demostrable de al menos 3 afios relativa al drea

del presente estudio y al menos 5 afios de experiencia del director del equipo de trabajo.

Las personas juridicas, debetin contemplar dentro de su objeto social, la realizacién de

proyectos, investigaciones o estudios asociados a la matetia en cuestién.

Cada oferente podrd participar sélo en una postulacidn.

8 Del equipo de trabajo

8.1 De los profesionales

Los profesionales que se desempenien en la ¢jecucion del estudio deben contar con a lo menos
cinco (5) afos de experiencia profesional y, asimismo, se solicita al oferente presentar un

equipo base multidisciplinario que contenga al menos los siguientes profesionales:

PROFESION EXPERIENCIA

i
flng. Forestal, Ingeniero civil o | Experiencia en manejo de bosque nativo, mensura,

Experiencia en formulacidn y evaluacion de proyectos

3

Ingenieria Comercial » )
desarrollo de modelos de gestion y marketing.

Arquitecto, o disefiador

) . Experiencia en desarrolio de productos madereros
industrial

El oferente debera describir con detalle ¢l organigrama del equipo de trabajo, con los
miembros claves del equipo sefialando con claridad sus integrantes, roles, responsabilidades y
dedicacion al proyecto. Podran incluir otros miembros que patticiparin en el equipo de
trabajo, y en dicho caso deberan detallar también los mismos aspectos requeridos para el
equipe de trabajo clave. Deberan describir con detalle las caracteristicas de cada miembro del

equipo segun jefe de proyecto, analistas y otros expertos, indicando formacién profesional o



técnica, competencias, expetiencia en dicho rol, proyectos, conocimientos y certificaciones
profesionales obtenidas, etc. Cada uno de los miembros del proyecto debera presentar una

carta notarial de compromiso con ¢l proyecto (ANEXO 7) firmada en original con mnsctipcién
de huella digital.

8.2 Del jefe de proyecto

El jefe de proyecto que ditija Ja ejecucién del estudio debe contar con a lo menos 5 afios de
expetiencia profesional demostrable y, asimismo, se solicita al oferente presentar un jefe de

proyecto que cumpla con al menos los siguientes requisitos:

PROFESION EXPERIENCIA

. . Profesional con al menos 5 afios de expetiencia, con
Ing. Forestal, Ing. Civil o Ing o N _
) ) alto conocimiento de Ia region, que acredite
Industrial en maderas, Atquitecto L o .
. o experiencia en proyectos sunilares al descrito en las
u otros vinculados a los objetivos o L . .
L bases técnicas de licitacion, posesion de titulo
de la licitacion. . . C
profesional afin con objetivos de la iniciativa.

SO

pera que al menos parte del equipo se encuentre disponible en forma permanente en la

9  Plazos, monto y distribucién de los recursos
9.1  Plazo de ejecucion

21 estudio se basa en tres etapas, teniendo como plazo méaximo de ejecucion 12 meses una
vez firmado el contrato, plazo que incluye los periodos de revisién de avances e informes por
parte de la Corporacién, sin perjuicio de que la Corporacién pueda indicar un aumento en los
plazos debido a la postergacién v/o modificacién de ciertas actividades indicadas en las
presentes bases, que sean requisitos y/o antecedentes pata continuar la consultoria que por
este acto sc licita y siempre con la finalidad de Ja mejor obtencién de los objetivos de la

contratacion.



9.2 Monto licitaciéon

Fita Porcentaje sobre Plazo Monto
itapa
P el presupuesto | ejecucién * involucrado
PRIMER INFORME
Caracterizacion de la oferta de trozos de |
: didmetros y largos menores de roble, rauli y 30% 9.000.000
coiglie. 150 dias
Identiﬁcac'ién de (105) producto(s), mercado(s) 30% 9.000.000
y tecnologials) asociadas.
SEGUNDO INFORME
;Propuesta de clasificacion de trozas de
- diametros y largos menores de roble, rauli v 20% 60 dias 6.000.000
cothue.
' TERCER INFORME
: a
R a%\{odcio de transferencia, inovacion ¥
o =3k
! #gocio: Pt ta técnico- Smica y d
/3 '4mesor | ffgocio: Propuesia téenico-ccondmica y de 20% 120 dias 6.000.000
{3 == @version para el desarrollo de nuevos
. M{ﬁodnctos.
- MONTO TOTAL INVOLUCRADO $ 30.000.000

* plazo tentativo

El monto maximo disponible es de $ 30.000.000 (treinta millones de pesos) con todos los
impuestos incluidos. La adjudicacién de la presente licitacién se hard pot el total del Estudio v

no por ctapa separadas.
10 Cronograma licitacién

Iin la siguiente tabla se muestran las etapas y cronograma de la presente licitacién:

ETAPA PLAZOS FECHAS
- Inicio Licitacién 30 de julio
Inicio Consultas 31 de julio

Consultas y Cierre Consultas 08 de agosto

Admisibilidad [ Cicrre Licitacion 21 de agosto
Publicacidn de Resultados admisibilidad 23 de agosto
| Adjudicacién de la Licitacién. 07 de septiembre
Inicio Proyecto | Inicio estimado del Proyecto. Septiembre 2018
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La Cotporacién' informara a través de la pagina web www.corporacionlosrios.cl, cualquier
cambio en el presente cronogtama, siendo responsabilidad de los interesados la revisién de la
misma. En caso de que la Corporacidn, detecte que no existe ninguna oferta, podra aumentar
el plazo de cierre de la hcltacion hasta un miximo de 15 dias, de manera de evitar Ia
declaracién automética de concurso desierfo. Fista situacion se informard oportunamente en el

proceso de compra a través del sitio web antes sefialada.

Los resultados del proceso serin comunicados a los patticipantes segin lo dispuesto en el

numeral 7.1 de las Bases Administrat‘ivas.

La Corporacion, se reserva el derecho a publicar en su sitio web, cualquier tpo de aclaracién
y/o anexo durante el proceso de licitacidn, por lo que serd responsabilidad de los oferentes
mantenerse actualizados de cualquier antecedente que se incorpote. En caso que la aclaracién o
anexo, sea de tal magnitud que de alguna manera modifique las presentes bases, se otorgara un

plazo prudente para que lo oferentes puedan adecuar sus ofertas.

0.1 Correspondencias y comunicaciones

a Corporacién dirigira las comunicaciones pertinentes a la licitacién a la direccién que el

Sexente haya informado, pudiendo ser estas a través de carta certificada o correo electrénico.

-
=t

me

emmee T, a§ respuestas a las preguntas recibidas durante el proceso serin publicadas en el sitio web:

%o, o s M\\WWW corporacionlosrios.cl, el dia 09 de Agosto de 2018, las cuales serin resueltas sin dar a

conocer el oferente que la formula, asimismo, las repuestas seran consideradas como parte de

las bases de la Licitacidn descrita en el presente documento.

Cualquier modificacidén que se incluya mediante estas respuestas serd parte integrante del

contrato que se firme entre las partes.

Las consultas se realizarin exclusivamente de forma electrénica, a la siguiente direccién de

COrreo:

consultas@corporacionlostios.cl

10.2 Lugar y recepcion de las propuestas

Las propuestas seran recepcionadas en formato impreso (dos copias) y digital (una copia),
hasta las 12:30 horas del dia 21 de agosto de 2018, en la oficina de partes de La
Corporacién Regional de Desarrollo Productivo de los Rios ubicada en Esmeralda N°643, 2°
piso, Valdivia.



No seri considerada ninguna oferta que se reciba fuera del lugar v plazo senalados en la

presente clausula.
11 Evaluacion

Finalizada la etapa de admisibilidad, se contempla una evaluacion técnica. Para la etapa de
evaluacion técnica se constituird un Comité Técnico de expertos en el drea que corresponda, el
que evaluara las ofertas presentadas. Este levantara un acta que dejara constancia del puntaje de
evaluacion de cada oferta, las observaciones realizadas por los evaluadores y las
recomendaciones y/o sugerencias que se establezcan. El puntaje total obtenido por el oferente

se obtendra del promedio ponderado de los ctiterios evaluados.

Sélo aquellos oferentes que hayan obtenido de la evaluacién técnica, un puntaje total,
determinado segin se identifica en al parrafo antertor, igual o superior a 5.0 serin considerados
para conformar la lista priorizada de ofertas y que sera presentada a la Comisién de Compras y

Contrataciones de la Corporacion, para su eventual adjudicacién.

-

Con todo, si la Comision Técnica formulata precisiones, sugerencias u obsetvaciones

ctodologicas, o solicitare aclaraciones respecto de alguna de las ofertas declaradas admisibles

Pauya calificacion sea igual o superior a 5.0, aquéllas deberan ser comunicadas al postulante a

) g
i??j;?_;trages de correo electronico, otorgandole un plazo prudencial, que no podra exceder de 10 dias
il &

hé?),i.les contados desde el envio del cotreo, para que manifieste por el mismo medio su

N & -, . . ..

RN nﬁ.ﬁ’énqon de subsanar las observaciones o de ajustar su propuesta a las precisiones formuladas.
En caso de expresar positivamente su voluntad, el oferente debera indicar la metodologia de
trabajo que empleard para superar las observaciones o la forma en la que incorporara las

sugerencias a su oferta, seglin corresponda, para proceder a evaluar la calidad de su respuesta. .

St el postulante se negare a superar los ajustes requeridos, o no diere respuesta en cl plazo

otorgado, no podri ser adjudicado.

la Corporacidn sc reserva el derecho de solicitar en cualquier momento del proceso mayores
antecedentes o aclaraciones, si asi lo estimaré conveniente, siempre que aquello no amerite

ventajas por sobre otros postulantes.
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11.1 Criterios de Evaluacion

ITEM A EVALUAR

Factor

Entidad oferente: (1)Todas aguelias iniciativas que et oferente incluya en su postulacion seran sometidas a revision
de su estrecha relacion con el objetive de la licitacion a la que postula, para ella la Corporacion de Desarrollo
Productivo y su comisién técnica se reservan la facultad de aprobar o rechazar aquellos que considere que no
cumplan lo requerido. (2) Solo se consideraran los afios e iniciativas de experiencia posterior al afio de titulacién.

2,

+

:\;

}
JAstitucion
Postulante.

Trayectoria de la entidad (Afios de experiencia demostrada)
Se evaluara la experiencia previamente adguirida por ef oferente respecto a los afios de
trayectoria que posea Ja entidad.

Criterio de evaluacion; 3%

— Nota 5,0 de 3 a 5 afios de experiencia.

— Nota 6.0 de 6 a 8 afios de experiencia.

— Nota 7,0 9 0 més afios de experiencia.

Cantidad de iniciativas similares ejecutadas comprobables.

Se evaluara la experiencia previamente adquirida por el oferente en la ejecucion de
trabajos o proyectos similares a los requeridos en las presentes bases.

Para acreditar |a experiencia declarada en este criterio, los oferenfes deberan presentar
como documento adjunto a su oferta;

a. Documento completo, fechado y firmado (anexo 1)

b. Acompafiar en anexo 1 cartas debidamente firmadas, acreditaciones,
constancia emitida por el mandante u otras que permitan comprobar la correcta
realizacion del proyecto.

La Corporacion se reserva el derecho de comprobar la veracidad de los antecedentes
proporcionados.
Aguellos proyectos o trabajos respecto de los cuales no se haya acompafiado la -

respectiva acreditacién no seran considerados como experiencia del oferente.
Criterio de evaluacion;
- Nota O &l oferents no presenta ¢ no acredita proyectos similares & lo requerido
en las presentes bases en los altimos 7 afios.
— Nota 2,0, el oferente acredita haber realizado entre 1y 3 proyectos similares a
lo requerido en las presentes bases en los tltimos 7 afios.
—  Nota 4.0, el oferente acredita haber realizado entre 4 y 6 proyectos simiiares a
lo requerido en las presentes bases en los dltimos 7 afios.
— Nota 6,0 el oferente acredita haber realizado entre 7 y 9 proyectos simifares a
lo requerido en las presentes bases en fos Ultimos 7 afios.
— Nota 7,0 ef oferente acredita haber realizado 10 ¢ mas proyectos simitares a fo
requerido en las presentes bases en los Gitimos 7 afios.




s

Equipo técnico: (1) Todas aquellas iniciativas que se incluyan en los CV seran sometidas a revision de su estrecha
relacion con el objetivo de la licitacion a la que postula, para ella la Corporacion de Desarrollo Productivo y su
comision técnica se reservan la facultad de aprobar o rechazar aquefios que considere gue no cumplan 1o reguerido.
{2) Solo se consideraran los afios e iniciativas de experiencia posterior al afio de titulacién.

Trayectoria Profesional
Este criterio evalia la pertinencia profesional del jefe de proyecto que va a dirigir, los
cuales ai ser aftamente técnicos requieren de conocimientos afianzados que aseguren la
calidad y buen resuitado de los mismos.
Se evaluara la experiencia previamente adquirida por el oferente respecto a los afios de
trayectoria que posea el profesional.
Criterio de evaluacion:

— Nota 5.0 de 5 a7 afios de experiencia.

4%

- Nota 6,0 de 8 a 9 afios de experiencia.
- Nota 7,0 de 10 0 mas afios de experiencia.

Cantidad de iniciativas ejecutadas
1 Jefe de Nimero de trabajos (proyectos, estudios, consultorias, asesorias, ofros) en fos que ha
Proyecto parficipado pertinentes a la consultoria.
Criterio de evaluacion;

— Nota 0 el oferente no presenta o no acredita proyectos similares a lo requerido
en fas presentes bases en los Gltimos 7 afios.
Nota 2,0, el oferente acredita haber realizado entre 1 y 3 proyectos similares a
lo requeridc en las presentes bases en los Glimos 7 afios.

-

I

R

6%

“poa

Nota 4.0, el oferente acredita haber realizado entre 4 v 6 proyectos similares a

lo requerido en fas presentes bases en los (#timos 7 afios.

- Nota 6,0 el oferente acredita haber realizado entre 7 y 9 proyectos similares a
lo requerido en [as presentes bases en los ltimos 7 afios.

- Nota 7,0 el oferente acredita haber realizado 10 & mas proyecios similares a [o

requerido en las presentes bases en tos Ultimos 7 afios.

L
N,
N
i

Coherencia perfiles profesionales

Este criterio evalla la pertinencia de los profesionales que integran el equipo, los cuales
al ser altamente técnicos requieren de conocimientos afianzados que aseguren la calidad
y buen resultado de los mismos.

Se requiers un equipe base multidisciplinario de acuerdo a lo indicado en el punto 8 de
las bases técnicas.

Equipo Se evaluara segln siguiente estructura:

Profesional | Kl oferente cumpie con la coherencia profesional solicitada en ef punto 8 de las bases.

— Nota 4,0: No cumple.

—  Nota 7,0: Si cumple.

5%

Cantidad de iniciativas ejecutadas

Numero de proyectes ylo estudios en los que haya participado cada profesional del
equipo, relacionados con la tematica solicitada para cada tipo de perfil profesional o area
equivalente.

15%




Criterio de evaluacion:

— Nota 0, &l oferente no presenta o no acredita proyectos simifares a lo requerido
en las presentes bases en los Gitimos 7 afios.

— Nota 2,0, el oferente acredita haber realizado entre 1 y 3 proyectos similares a
lo requerido en |as presentes bases en fos Gltimos 7 afios.

— Nota 4.0, el oferente acredita haber realizado entre 4 y 6 proyectos similares a
lo requerido en las presentes bases en los Gltimos 7 afios.

- Nota 6,0 el oferente acredita haber realizado entre 7 y 9 proyectos similares a
fo requerido en las presentes bases en los dltimos 7 afios.

- Nota 7,0 el oferente acredita haber realizado 10 6 mas proyectos similares a lo
requerido en las presentes bases en los Gitimos 7 afios.

Aios de experiencia (proyectos, estudios, consultorias, asesorias, otros).
Se evaluara la experiencia previamente adquirida por el profesional respecto a los afios
de trayectoria que posea.

Criterio de evaluacion 5%
- Nota 5,0 de 325 afios de experiencia.
~  Nota 6,0 de § a 8 afios de experiencia.
— Nota 7.0 90 mas afios de experiencia.
Calidad de la Propuesta Técnica
-~ Cumple con los  requerimientos expresados en las bases y presenta
argumentos técnicos sustentados.
~  Propone elementos complementarios que mejoren yfo aumenten los productos
finales.
Oferta - La propuesta de todos los productos es coherente y permite obtener resultados 45%
Técnica ordenados y sistémicos.
- Considera elementos econdmicos {productives), ambientales, sociales,
institucionales, tecnoldgicos y de desarrolle territorial.
- Conogimiento del tema y del territorio en el que se emplaza.
Este item se evaluara con nota de 0a 7,0.
Valor agregado
~ Propuesta acorde a los objetivos estratégicos del estudio, que permitan
comnplementar y dar valor coherente y medible al producto final.
Se evaluara aquel valor agregado que se integre exclusivamente en el anexo dispuesto 5%
para ello (Anexo 2) de no agregarse en dicho apartado, se entendera que la propuesta
no posee valor agregado, puntuandose con nota minima (0)
Presentacion formal de la oferta
Documentacion indicada en las presentes bases debidamente completadas, acorde a las 5%

fechas de vigencia solicitadas.




12 Entrega de informes y formas de pago

A fin de acreditar el logro de los objetivos especificos de la presente licitacién, asi como el
cumplimiento de las actividades sefialadas en este documento, el adjudicatario deberi presentar

los siguientes informes, divididos en Informes técnicos por etapas y Final:
121 Informes

a. 1° informe técnico o de avance.
b. 2°informe técnico o de avance.

c. 3° informe técnico o de avance, ¢ informe final.

El Informe final debe ser entregado en formato digital a través de un CD o DVD y en forma
escrita a través de 4 ejemplares, en formato hot-melt, tapa papel couche de 200 a 250

gramos/m’, debidamente disefiados segln la instruccion que dara La Corporacién.

Cada informe debe venir acompafiado con una declaracion de responsabilidad técnica firmada

original con inscripcion de huella digital del o los profesionales/téenicos que en él
g Asesor éaimapaton de acuerdo a lo indicado en la oferta. La no presentacién de este documento
% Jurigice £ . . . .

‘\%\, == Podra ser causal de término de contrato segin lo establecido en el punto 7.3 de las bases
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g, ¢ _ddministrativas de Heitacién.
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12.2 Pagos

a. Primera cuota, correspondiente a un 60% del valor total del contrato, contra
aprobacion provisoria por parte de la Corporacion, o de quien ésta designe, del primer

informe de avance y aceptacion de la factura correspondiente.

b. Segunda cuota, correspondiente a un 20% del wvalor total del contrato, contra
aprobacion provisoria pot parte de la Corporacion, o de quien ésta designe, del

segundo informe de avance y aceptacion de la factura correspondiente.

c. Tercera cuota, correspondiente al 20% del valor total del contrato, contra aprobacion
por parte de la Corporacion, o de quien ésta designe del tercer informe de avance e
informe final, y aceptacién de la factura cotrespondiente. Quedara claramente
establecido que en esta etapa puede observarse cualquiera de las etapas previas,

debiendo set en esta fase la aprobacion definitiva del proyecto total.



